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Puedo repartir puros en
mi boda?” Es la pre-

gunta que se repiten miles
de parejas desde que se
aprobó la ley antitabaco,
el 1 de enero de 2006. La
respuesta más habitual
desde el sector hotelero
es que “sí, pero sólo si se

encienden en la zona de
fumadores”. La entrada
en vigor de la normativa
ha modificado algunos
hábitos de nuestra socie-
dad, y han surgido nuevas
alternativas para dar res-
puesta a la necesidad de
los novios de dar un pre-

sente a los invitados el
día de su enlace. Las em-
presas especializadas en
la fabricación y comer-
cialización de artículos
para celebraciones ofre-
cen todo tipo de alternati-
vas, lo último: la botellas
de vino o licor.

Es el caso de Mopec,
en línea con esta innova-
dora tendencia, ha llegado
a un acuerdo con Destile-
rías Campeny para pre-
sentar dentro de su colec-
ción de Regalo Ceremo-
nial 2007 cuatro varie-
dades de sus licores en su
formato miniatura. De
momento se comercializa
en tres formatos: Melody,
de crema catalana, brandy
Napoleón y Schnapps, de
manzana o melocotón. Un
presente dulce y que no
ahumará ninguna celebra-
ción. www.melody.es

Para no ahumar las celebraciones
Las empresas de recuerdos hacen frente a la ley antitabaco con minibotellas de licor

L a tecnología avanza a
pasos agigantados y por

eso los expertos buscan
nuevos productos que, ade-
más de innovación, aporten
al usuario las herramientas
para manejar su ordenador
sin problemas y, especial-
mente, para sacar el máxi-
mo partido a Internet. Bue-
na prueba de ello es Vi Clo-
ne, un asistente virtual que
guía a través de la página
web, e interactúa como si
se tratara de un humano. 

La única y ventajosa di-
ferencia entre ambos es que
el primero trabaja 24 horas,
los 365 días del año, habla
hasta 17 idiomas, responde
a un millón de personas de

forma simultánea y es
siempre cordial y amable
con los usuarios que visitan
una website. 

Eso sí. El internauta pue-
de preguntar al Vi-Clone
todo lo que desee, siempre
que lo haga utilizando un

lenguaje natural y con sinta-
xis sencilla. La comunica-
ción con él se realiza a tra-
vés del teclado o el ratón, y
gracias a la tecnología By-
Voice, también por voz.

Esta novedad tecnológi-
ca es un avance de los bus-
cadores actuales, ya que és-
tos sólo ofrecen resultados,
mientras que Vi-Clone
muestra respuestas. Y si no
tiene los datos necesarios
para elaborar una contesta-
ción, los solicita. En defini-
tiva, establece una conver-
sación con el usuario como
lo haría una persona. ¿Ne-
cesitas más para aprove-
char las ventajas de la Red?
www.bangle-group.com

Hola, soy su asistente virtual, ¿qué desea?
Vi Clone trabaja 24 horas, 365 horas al día, es siempre cordial, habla 17 idiomas y responde a un millón de personas a la vez

E s el porcentaje de trabajado-
res autónomos que tienen un

plan de pensiones privado. El mo-
tivo, de sobra conocido, es la esca-
sez de prestaciones públicas para
su jubilación, por incapacidad
temporal o contingencias profesio-
nales. Este revelador dato se extrae
del IV Barómetro de VidaCaixa,
El valor del seguro para los traba-
jadores autónomos.

En cuanto al seguro de vida, ac-
cidentes o salud, seis de cada diez
trabajadores por cuenta propia dis-
pone de ese tipo de producto, al
que destinan 1.120 euros anuales.
Los más precavidos son los em-
presarios del sector financiero y el
inmobiliario, donde la media de
asegurados es del 88% y 72%, res-
pectivamente. Miran por su segu-
ridad, pero no por la de sus emple-
ados: sólo un 46% los asegura.
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